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zurich

mein bildungspartner.

kv edupool / Kaufméannischer Verband Schweiz

Sachbearbeiter:in Marketing und Verkauf

Fachkréfte, die den Markt verstehen und gekonnt bearbeiten, sind das Kapital jedes Unternehmens. Mit
dem Lehrgang Sachbearbeiter:in Marketing und Verkauf kv edupool bauen Sie das Fundament, um
Richtung Management durchzustarten.

Kurzbeschrieb Marketing, Marketingkommunikation, Verkauf, Projekt- und Selbstmanagement sind die Schwerpunkte
Ihres Lehrgangs zum Sachbearbeiter oder zur Sachbearbeiterin Marketing und Verkauf kv edupool.
Damit verfiigen Sie Uiber die Kompetenzen fur anspruchsvolle Verkaufs- und Marketingaufgaben.

Sie legen hier den Grundstein fir Ihre weiterfiihrende Ausbildung in Marketing und Verkauf und
bekommen eine solide Grundlage fir eine Tatigkeit als Assistent:in von Marketing- und Verkaufseitern
sowie Key- Account- oder Product-Managern. Im Anschluss kénnen Sie sich Richtung Fachausweis

, oder PR oder zum weiterbilden.

Zielgruppen o Sie sind Sachbearbeiter:in mit Aufgaben in Marketing, Werbung, Kundenservice oder Verkauf und

streben eine hohere Qualifikation oder Funktion an;

e Siesind Assistent:in eines Geschéftsleiters, Marketing- oder Verkaufsl eiters, Key-Account- und
Product-Managers und wollen sich fir selbststéandigere Arbeiten empfehlen;

e Siesind Absolvent:in einer Berufslehre und suchen die Qualifikation fir den Einstieg ins Marketing
und den Verkauf;

o Sie streben den Wiedereinstieg in den Berufsalltag oder den Umstieg in ein anderes Berufsfeld an;

¢ Siewollen sich mit einem fundierten Grundlagewissen in der faszinierenden Welt des Marketings und
Verkaufs beruflich weiterentwickeln;

e Siewollen als Mitarbeiter:in im Detailhandel 1hre Kernkompetenz erweitern und ergénzen;

e Siesind Mitarbeiter:in im Innen- oder Aussendienst und haben sich vorgenommen, Ihre
Kundenkontakte effizienter und erfolgreicher zu gestalten;

e Siesind Praktiker und wollen sich ein umfassendes, fachspezifisches Wissen aneignen.

Berufsbild Marketing umfasst ale Aktivitéten, die ein Unternehmen fir die Marktbearbeitung einsetzt. Das
beinhaltet verschiedene Planungen und Massnahmen wie Marktforschung, Produkteforschung,
Produktplanung und -gestaltung, Preispolitik, Werbung, Verkaufsplanung, Vertrieb, Verkaufsférderung,
Kundendienst usw.
Ins T&tigkeitsgebiet Marketing gelangen Sie auf unterschiedlichen Wegen. An Hochschulen kénnen Sie
Marketing as Teil der Betriebswirtschaftslehre innerhalb der Wirtschaftswissenschaften studieren.
Einige Firmen bieten fir Maturanden oder Studienabgangerinnen spezielle Praktika an. Dieser
Bildungsgang bereitet Sie bestens auf |hre Funktion im Marketing oder im Verkauf vor und/oder vertieft
I hre bereits bestehenden Kompetenzen.



https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/283
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/343
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/287
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/509

Webcode

MSMV

Kompetenzstufe

Dauer

1 Semester

Lernort

Bildungszentrum Sihlpost oder Campus Europaallee, direkt beim HB Zirich

Preis

Betrag CHF
Kurskosten 3'800.—
Meinelernbox ( ) 450.—
Gesamtpreis 4'250.—
10% Rabatt fur Aktiv-Mitglieder Kaufm. Verband ZH —380.—
Gesamtkosten fur Aktiv-Mitglieder Kaufm. Verband ZH 3870~

10 % Mitgliederrabatt fur Aktiv-Mitglieder

Aktiv-Mitglieder des Kaufmannischen Verbands Zurich erhalten auf ausgewahlte Angebote eine
Ermaéssigung von 10 % auf die Kurskosten (exkl. Lehrmittel und Prifungsgebihren).

Ausgenommen vom Rabatt sind L ehrgénge, die auf einen eidg. Fachausweis oder ein eidg. Diplom
vorbereiten mit Start ab 2025. Der Rabatt gilt auch nicht fir die kostenlose Studentenmitgliedschaft.

Ratenzahlung

Standardmassig erhalten Sie pro Semester eine Rechnung. Auf Wunsch kénnen Sie die
Semesterrechnungen in jewells 3 Raten bezahlen. Bei Ratenzahlung wird eine Gebihr vonCHF 45.—
pro Semester verrechnet. Beachten Sie dazu unsere

Preisinfo

Bitte beachten Sie die externen Priifungsgebiihren von

H BUNDESBEITRAG ]

Finanzielle Beitrage des Bundesfir Sie

Alle Teilnehmenden in Bildungsgéngen zur Vorbereitung auf eine eidg. Prifung idg. Fachausweis
oder eidg. Diplom) werden mit biszu 50 % der Kosten fir ihre Weiterbildung unterstiitzt. Anspruch
auf diese Unterstiitzung haben alle Personen, welche zur entsprechenden el dgendssischen Priifung
antreten. Sie beantragen die Rickerstattung nach absolvierter Prifung direkt beim Bund.

Fir den Bildungsgang «Sachbear beiter:in Marketing und Verkauf kv edupool» bedeutet dies

Das Angebot ist als Teil Ihrer Weiterbildung beitragsberechtigt unter folgenden Bedingungen:

o Sie absolvieren innerhalb von 7 Jahren (ab Ausbildungsstart) auch die eidg. Berufsprifung fir
Marketing-oder Verkaufsfachleute

¢ Sie haben keine Kantonsbeitrage fur Ihre Ausbildung zum «Sachbearbeiter:in Marketing und Verkauf
kv edupool» erhalten.

e Der vom Bund maximal ausbezahlte Betrag fir einen eidg. Fachausweisinkl. aler vorbereitenden
Kurse betragt CHF 9500.-

Anschluss



https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/kompetenzstufen
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/meinelernbox
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/3124
https://www.kv-business-school.ch/sites/default/files/2022-02/2022_01_01_Umgang mit Raten.pdf
https://www.edupool.ch/de/bildungsgaenge-pruefungen/pruefungsgebuehren/
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/425
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/2335
https://www.kv-business-school.ch/school/marketing-und-verkauf/marketingfachleute-verkuerzt-mit-vorbildung-praesenz
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/2337
https://www.kv-business-school.ch/school/marketing-und-verkauf/verkaufsfachleute-verkuerzt-mit-vorbildung-praesenz
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/288
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/282
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/node/285

Themen Total ca. 180 L ektionen in den folgenden Themenber eichen:
Kick-off

Marketing

Marketing- und Unternehmenskommunikation

Produkt- und Preisgestaltung

Kostenrechnung und Kalkulation

Projekt- und Selbstmanagement

Verkauf und Distribution

Prifungstraining inkl. Abschlussprifungen & Besprechung

Weitere detaillierte Informationen finden Sie hier:



https://www.kv-edupool.ch/de/bildungsgaenge-pruefungen/sachbearbeitung/marketing-und-verkauf/

Methodik

Livedabel —vor Ort oder online

Wer in Ausnahmefélen verhindert ist, vor Ort an einzelnen Unterrichtseinheiten teilzunehmen, kann
dank unserem modernen (mit Bild und Ton) via Livestream am Unterricht teilnehmen.
Dies bringt Ihnen maximale Flexibilitdt und Ortsunabhangigkeit.

Wir weisen darauf hin, dass in diesem Lehrgang nur in dringenden Féllen ausnahmsweise eine Online-
Teilnahme gewahrt wird (z.B. im Falle von Krankheit). In Speziaféllen entscheidet die
L ehrgangsverantwortliche Uber eine haufigere Online-Teilnahme.

Studierende profitieren davon, dass alle Dozierenden sich mit unseren eigenen Angeboten im
didaktischen Bereich weiterbilden kdnnen. So werden sie Ihnen das Fachwissen vielfaltig vermitteln und
Sie kdnnen sich auch Begleitkompetenzen aneignen. Ihr betriebswirtschaftliches Wissen wird
entsprechend Ihrer Stufe motivierend geférdert. Die Unterrichtsmethoden richten sich individuell nach
dem Bildungsangebot.

o Frontalunterricht/L ehrgespréch

¢ Plenumsdiskussion

Eigene Kurzreferate Uiber ein Thema vorbereiten

Unterlagen durcharbeiten

Fallstudien

Gruppen-Diskussionen

Rollenspiele

Im Internet Themen suchen

Inserate/Berichte in Zeitungen sammeln und analysieren

Werkstatt

Expertengespréche

Bildungsziele

Marketing, Marketingkommunikation, Produkt- und Preisgestaltung, Verkauf sowie Projekt- und
Selbstmanagement sind die funf Module des L ehrgangs Sachbearbeiter:in Marketing und Verkauf. Mit
dem dort erworbenen Wissen bekommen Sie eine solide Grundlage fur eine Tétigkeit als Assistenz von
Marketing- und Verkaufs eitern sowie Key-Account- oder Product-Managern. Sie erweitern Ihr Selbst-
und Sozial kompetenz durch Gruppenarbeiten und I hre Methodenkompetenz durch die Erarbeitung der
Fallstudien.

Stimmen zum
Bildungsgang

D. Wyss, 19.12.2024: Gratuliere an aleim Lehrgang. Top Qualitét der Inhalte, Lektionen und die
Fachkompetenz und Erfahrung der Dozenten fulhren zu diesem herausragenden Ergebnis. Einfach top.
Dieser Lehrgang war ein echter Mehrwert fir mich????



https://www.kv-business-school.ch/node/1061

Zulassung und Prifung

Voraussetzungen | dealerwei se besitzen Sie eine abgeschl ossene technische, handwerkliche oder kaufménnische
Berufsausbildung. Berufspraxisist von Vorteil, jedoch nicht Bedingung.

Fortgeschrittene Kenntnisse in deutscher Sprache (mindestens Level C1).

Zulassungsbedingungen fur Abschlussprtfung:

Die Prifungen Sachbearbeiter:in Marketing und Verkauf kv edupool werdenab November 2024 online
(bring your own device) am eigenen Laptop der Kandidaten und Kandidatinnen durchgefiihrt. Weitere
Informationen finden Sieim Merkblatt BY OD.

Reglement des Priifungstragers:. kv-edupool .ch

Sachbearbeiter:in Marketing
und Verkauf kv edupool

100 % Erfolgsquote!

CH Durchschnitt 75.9 %

Erfolgsquote an kv edupool Priifungen

v,( q

Priafungstrager kv edupool / Kaufmannischer Verband Schweiz

Anmeldung zu den Varianten dieses Bildungsgangs
Dur chflihrungen

Montag und Donnerstag, 17.45—21.00 Uhr
Erster Kurstag 23.04.2026
Letzter Kurstag 11.11.2026

Néchstes Startdatum folgt
Grundsétzlich findet der Unterricht im Présenzformat statt. Nur in Ausnahmefallen wird eine gel egentliche Online-Zuschaltung bewilligt.

Montag und Donnerstag, 17.45—21.00 Uhr

Erster Kurstag 12.10.2026

Letzter Kurstag 25.05.2027

Grundsétzlich findet der Unterricht im Présenzformat statt. Nur in Ausnahmeféllen wird eine gelegentliche Online-Zuschaltung bewilligt.

Erfahrung und Wissen kombiniert!
Partner

kv

edu
Bild talten.
POOL. o ien


https://www.kv-edupool.ch/media/wgybvdcj/merkblatt-byod.pdf
https://www.kv-edupool.ch/de/bildungsgaenge-pruefungen/sachbearbeitung/marketing-und-verkauf/pruefungsbestimmungen/
http://www.kv-edupool.ch/de/
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/kv-edupool
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Beratung

Diane Kindlimann

Lernen Sie diesen Bildungsgang kennen

Nachste | nfoanlasse

Fir Details auf Datum klicken.

e Montag, 22. Juni 2026, 12:00, online

e Montag, 24. August 2026, 18:30, online

e Montag, 21. September 2026, 12:00, online
e Montag, 02. November 2026, 12:00, online

KV Business School Zirich
Bildungszentrum Sihlpost
Sihlpostgasse 2

Postfach

CH-8031 Zirich

T +41 44 974 30 00


https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/infoanlass/marketingfachleute-verkaufsfachleute-sachbearbeiterin-marketing-und-verkauf/node/mo-13
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https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/infoanlass/marketingfachleute-verkaufsfachleute-sachbearbeiterin-marketing-und-verkauf/node/mo-16
https://d-kvzbs-86c6afx02-rss.ci.dimando.com/infoanlass/marketingfachleute-verkaufsfachleute-sachbearbeiterin-marketing-und-verkauf/node/mo-17

